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Over het affiliate programma 

Wat is het affiliate programma? 

Met het affiliate programma bieden wij de mogelijkheid om Podium Cadeaukaart (of de eigen co-

branded variant) via jullie eigen website online te verkopen. Het programma is kosteloos en werkt 

zeer eenvoudig: via het plaatsen van een banner of button op jullie website, wordt de consument 

doorgestuurd naar de webwinkelomgeving van Podium Cadeaukaart (of naar een bestelpagina in 

jullie eigen co-branded stijl). Wij zorgen voor de verdere afhandeling van de bestelling. Per verkoop 

ontvangen jullie 5% verkoopcommissie over de kaartwaarde van de bestelling. Deze verkopen zijn te 

herleiden door een embedded code gekoppeld aan de banner op jullie website. 

Waarom bestaat dit programma? 

Podium Cadeaukaart (non-profit) wordt uitgegeven door Stichting Promotie Theater- en 

Concertbezoek (SPTC). Onze missie is meer bezoekers genereren voor theater en concert, middels de 

Podium Cadeaukaart. Podium Cadeaukaart is daarom te koop bij vele Retailpartners, B2B 

wederverkopers, de deelnemende podia en online zoals via onze eigen website.  

 

Gezien de consument steeds vaker online aankopen doet is het belangrijk om de Podium 

Cadeaukaart eveneens via de websites van onze partners aan te bieden. Om dit mogelijk te maken is 

het affiliate programma ontwikkeld. De websitebezoekers van onze podia en partners worden via 

de banner geattendeerd op de mogelijkheid om anderen (vrienden, familie, collega’s) een avondje 

uit cadeau te geven. Onze partners verdienen met het programma wat extra’s en gezamenlijk 

promoten wij hiermee de sector als geheel. 

Is het ingewikkeld om mee te doen? 

Is het ingewikkeld om mee te doen? Nee. Jullie hoeven alleen een specifieke URL (in de vorm van 

een button of banner) aan jullie website toe te voegen. Jullie kunnen zelf een banner/button 

maken, met ons beeldmateriaal de banner personaliseren of wij kunnen direct één standaard banner 

aanleveren. Belangrijk hierbij is dat de banner wordt geplaatst met de embedded code die wij 

aanleveren. 

Zijn er kosten aan verbonden?  

Nee, er zijn geen kosten verbonden aan deelname.  

Wij vinden het belangrijk dat theaters naast  

de (fysieke) theaterkassa, (co-branded)  

Podium Cadeaukaarten ook online kunnen verkopen.  

Hoe zit het met het uitbetalen van de provisie?  

Maandelijks worden de verkoopprovisies voor dit  

programma uitbetaald. Wanneer er transacties vanuit  

jullie website hebben plaatsgevonden, ontvangen jullie  

een nota inclusief de specificaties.  
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De provisie wordt dan overgemaakt naar het opgegeven rekeningnummer.  

Let op: deze uitbetalingen staan los van het ‘standaard’ maandelijkse facturatieproces van de Podium 

Cadeaukaart. Voor het meedoen aan dit programma ontvangen we dus graag de onderstaande 

gegevens voor op de nota’s: 

- E-mailadres waar de nota’s naartoe gestuurd kunnen worden 

- Factuuradres 

- BTW nummer en KVK nummer  

- Rekeningnummer waar de provisie naar overgemaakt mag worden 

Willen jullie meedoen? Verzamel dan alvast de bovenstaande gegevens.  

Banner mogelijkheden 

Tijdens het aanmeldproces ontvang je alle benodigdheden voor de online verkoop. Denk er vast over 

na of jullie op de website een standaard banner van Podium Cadeaukaart willen (verschillende 

formaten mogelijk), een Podium Cadeaukaart banner in campagnestijl willen bewerken óf een geheel 

eigen banner willen ontwerpen in eigen huisstijl.  

Standaard banners door ons aangeleverd, regulier of in co-branded stijl: 

      

Voorbeeld van banner in campagnestijl: 

 

Voorbeeld van geheel eigen ontworpen banner: 
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Deelnemen in 4 eenvoudige stappen  

STAP: 1 Aanmelding via partners@sptc.nl. 
 

Willen jullie de Podium Cadeaukaart online verkopen via de eigen website? Eenvoudig en kosteloos? 

En daarnaast profiteren van 5% verkoopcommissie? Stuur dan een email naar partners@sptc.nl met 

de volgende informatie: 

 

- E-mailadres waar de nota’s naartoe gestuurd kunnen worden 

- Factuuradres 

- BTW nummer  

- KVK nummer  

- Rekeningnummer waar de provisie naar overgemaakt mag worden 

 

STAP: 2 Affiliate overeenkomst 
 

Hebben jullie al een partnerovereenkomst met de Stichting Promotie Theater en Concertbezoek? 

Dan mag je stap 2 overslaan.  

Hebben jullie nog geen partnerovereenkomst met de Stichting Promotie Theater en Concertbezoek, 

dan sturen wij jullie de affiliate overeenkomst met de Stichting Promotie Theater en Concertbezoek 

ter ondertekening. Wij verzoeken jullie deze affiliate overeenkomst te ondertekenen en retour te 

sturen naar partners@sptc.nl.  

 

STAP: 3 Affiliate webpagina en embedded banners/links 

 
Wij melden jullie aan in ons affiliate programma en vervolgens ontvang je van ons een standaard 

banner met embedded code, met de vraag om dit te plaatsen op de website. Liever geen standaard 

banner? Je kan ook een banner maken met ons campagnebeeld (via de toolkit die wij meesturen) of 

zelf een eigen banner ontwerpen. Hier kunnen jullie dan de link met de embedded code aan 

koppelen. 

 

STAP: 4 Testen embedded banners/links 

 
Zodra wij bericht van jullie hebben ontvangen dat de banner met embedded link is geplaatst op de 

website, voeren wij een testbestelling uit. Na een succesvolle testbestelling is alles gereed voor 

verkoop via het affiliate programma. 
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Tips & Tricks voor optimaal resultaat 

Wij begrijpen dat jullie core-business het verkopen van tickets is voor jullie eigen programmering. 

De (co-branded) Podium Cadeaukaart is een bijproduct. Bedenk dat een verkoop van een  

(co-branded) Podium Cadeaukaart nu, een verkoop van tickets in de toekomst inhoudt. Het is zeker 

van toegevoegde waarde om het cadeau geven van de cadeaukaart te stimuleren. 

 

Om zo veel mogelijk resultaat uit het affiliate partnerprogramma te halen, en dus zo veel mogelijk 

provisie op de verkoop van (jullie co-branded) Podium Cadeaukaarten te verdienen, geven wij hierbij 

een aantal handige tips & tricks om de embedded links effectief op jullie website te plaatsen. 

 

Zichtbaarheid op jullie website is key! 
De verkoop van de (co-branded) Podium Cadeaukaart staat of valt met zichtbaarheid én 

vindbaarheid op jullie website. Hoe makkelijker de consument de optie tot aankoop van de  

(co-branded) Podium Cadeaukaart kan vinden (of ziet staan) op jullie website, hoe sneller zij over 

zullen gaan tot doorklikken op de banner of link.  

 

Do’s: Meest effectieve posities en/of werkwijzes om de (co-branded) Podium Cadeaukaart op 

jullie website te tonen. 

 
• Plaats een visuele banner op de homepage, in jullie sidebar en op andere plek(ken) in de 

structuur op jullie website. Mogelijkheden: 

o Ontwerp helemaal zelf de banner. 

Jullie kunnen zelf een banner maken. Bijvoorbeeld geheel in eigen huisstijl.  

Voeg hier alleen de door ons ontvangen URL-code aan toe. 

o Ontwerp gedeeltelijk zelf de banner. 

Met het Podium Cadeaukaart campagnemateriaal personaliseren jullie de banner.  

Download hier de toolkit en voeg de door ons ontvangen URL-code eraan toe. 

o Standaard banner, je hoeft niks te ontwerpen. 

Of jullie maken gebruik van onze standaard banners. Dit zijn eenvoudige banners in 

verschillende formaten met een afbeelding van de Podium Cadeaukaart (of jullie  

co-branded cadeaukaart) en een bestelknop.  

 

• Maak een aparte informatieve subpagina aan over ‘Cadeaukaarten’ en plaats een link naar deze 

pagina in jullie footer en/of menustructuur/header. Op deze manier is het de consument 

duidelijk dat jullie iets doen met cadeaukaarten en dat men op deze pagina meer informatie kan 

vinden. Op deze pagina kunnen jullie algemene informatie plaatsen over de cadeaukaarten die 

jullie accepteren én verkopen. Tevens kunnen jullie hier de visuele banner plaatsen en/of een 

tekstuele link, met de embedded code. 
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Welke optie je ook kiest, belangrijk is dat de banner wordt geplaatst met de embedded code 

 

https://www.podiumcadeaukaart.nl/media/download/98130?


 
 

 
 

• Verwerk de verkoop van de (co-branded) Podium Cadeaukaart in de reguliere bestelflow. 

Als men bijvoorbeeld tickets bestelt, kunnen jullie in de bestelflow als tip meegeven ook een  

(co-branded) Podium Cadeaukaart te bestellen met een tekstuele link met de embedded code 

naar de bestelpagina. 

 

• Zorg ervoor dat Podium cadeaukaart naar voren komt als men bij ‘zoeken’ het woord 

‘cadeaukaart’ intikt. 

 

• Call to action. 

Plaats de embedded link in je call to action. Als je op andere plekken op de website verwijst naar 

de Podium Cadeaukaart (bijvoorbeeld bij ‘Betaalmogelijkheden’), kan je eindigen met een call to 

action. ‘De Podium Cadeaukaart kun je hier kopen”.  

 

Don’ts: Sommige posities of werkwijzes hebben weinig tot geen effect op de verkoop van de 

cadeaukaart. 

 

• Alle posities en verwijzingen naar de Podium Cadeaukaart op jullie website, die niet direct door 

de consument gevonden kunnen worden via een banner of link op de homepage, sidebar, 

header, footer of pagina in het (sub)menu zullen minder effect hebben.  

 

Voorbeelden: 

o De banner of link is alleen zichtbaar als de consument in de zoekfunctie van jullie 

website eerst specifiek moet zoeken op termen zoals ‘cadeau’, ‘cadeaukaart’ of ‘Podium 

Cadeaukaart’ en vervolgens moeten doorklikken naar een subpagina die niet zichtbaar is 

in de menustructuur of footer. Op deze manier trekken jullie alleen potentiële klanten 

aan die specifiek op zoek zijn naar een cadeau, maar niet het brede publiek die jullie 

website bezoekt. 

 
o De banner of link wordt alleen in een nieuwsbericht of blog gebruikt.  

Na verloop van tijd raken nieuwsberichten of blogs verouderd en komen meer op de 
achtergrond te staan. Hierdoor zal het aantal pageviews afnemen van dat specifieke 
bericht. Een nieuwsbericht of blog is een goede aanvulling, maar heeft op termijn weinig 
effect. 

 
o De banner of link wordt alleen in een call-to-action gebruikt op een andere pagina waar 

de Podium Cadeaukaart genoemd wordt. Ook hier triggeren jullie alleen de lezers die 

toevallig op deze pagina terecht komen, maar niet het brede publiek.  
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Promotietip: Schrijf een nieuwsbericht of blog. 

Vooral rondom de bekende cadeaumomenten is het effectief om een nieuwsbericht of blog te 

schrijven over de cadeaumogelijkheden die jullie als theater of poppodium bieden.  

Naast het aanprijzen van jullie eigen programma, kunnen jullie aandacht geven aan de cadeaukaart(en) 

die jullie verkopen. Verwerk hierin een visuele banner naar de bestelpagina. 

 



 
 

 
 

 

Communicatie via andere kanalen dan de website 
Naast directe communicatie op de website, kunnen de embedded links ook worden meegenomen in 

andere communicatiemiddelen. 

Voorbeelden: 

 

• De nieuwsbrief: 

Om jullie doelgroep te informeren over de mogelijkheid om de (co-branded) Podium 

Cadeaukaart via jullie te kopen, kunnen jullie dit meenemen in jullie nieuwsbrief.  

Dit kunnen jullie doen in de vorm van tekst of alleen door het plaatsen van een banner, met de 

embedded code naar de bestelpagina. Kiezen jullie voor de visuele banner, dan kan deze 

bijvoorbeeld als afsluiter in elke nieuwsbrief worden meegenomen, zonder dat dit er als spam 

uitziet.  

 

• Sociale media: 

Als je naast je website een social media platform hebt, kan je deze ook gebruiken voor affiliate 

marketing. Wat zijn hierin de mogelijkheden? 

o Plaats een nieuwsbericht op Facebook met een link met de embedded code. 

o Plaats de embedded affiliate link in jullie Biografie van Instagram. 
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Voorbeelden affiliate partners 

Hieronder geven wij een aantal mooie voorbeelden van hoe andere theaters hun affiliate op hun 

website hebben ingericht: 

 

THEATER DE SPEELDOOS, BAARN 

Opnemen van de Podium Cadeaukaart in menustructuur website t.b.v. vindbaarheid 

 
 

Podium Cadeaukaart subpagina in campagnestijl met i-frame embedded banner 

 

THEATER DE STOEP, SPIJKENISSE 

Podium Cadeaukaart embedded banner in de sidebar op de website (op veel pagina’s zichtbaar): 
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KENNEMER THEATER, BEVERWIJK 

Podium Cadeaukaart banner in campagnestijl op de homepage, die linkt naar eigen Podium 

Cadeaukaart subpagina: 

 
 

Informatieve subpagina Podium Cadeaukaart in campagnestijl met i-frame embedded banner van  

co-branded Podium Cadeaukaart: 
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ECI CULTUURFABRIEK, ROERMOND 

Opnemen van de ‘Kadobon’ in menustructuur website t.b.v. vindbaarheid 

 
 
 
 
Informatieve subpagina Kadobon met i-frame embedded banner van co-branded Podium 
Cadeaukaart: 
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STADSSCHOUWBURG & FILMTHEATER, VELSEN 
Podium Cadeaukaart embedded banner in campagnestijl in de sidebar op de website  
(op veel pagina’s zichtbaar): 

 

 
DE LAWEI, DRACHTEN 
Podium Cadeaukaart embedded banner met co-branded cadeaukaart bij informatie over 
‘Cadeaubonnen’ in de sectie ‘Kaartverkoop’ op de website:  
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SCHOUWBURG AGNIETENHOF, TIEL 

Opnemen van de ‘Cadeaukaarten & Bonnen’ in menustructuur website t.b.v. vindbaarheid:  

 
Podium Cadeaukaart embedded banner met co-branded cadeaukaart bij informatie over 

‘Cadeaukaarten & Bonnen’ in de sectie ‘Info’ op de website: 
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Over de co-branded Podium Cadeaukaart 
 

Regelmatig ontvangen wij van theaters, gezelschappen en festivals de vraag of ze ook een ‘eigen’ 

Podium Cadeaukaart kunnen aanbieden. Daarvoor hebben wij de co-branded kaart in het leven 

geroepen. Zo’n speciale Podium Cadeaukaart kan worden ingezet voor meerdere doeleinden, 

waaronder verkoop aan bedrijven en consumenten, werving van nieuw publiek, verhoging van jullie 

naamsbekendheid of sponsorwerving. 

Willen jullie ook meedoen of hebben jullie vragen over de co-branded kaart, stuur dan een email 

naar partners@sptc.nl. 

Bekijk hier wie er al allemaal mee doen! 

De co-branded kaart in het kort: 

• Een Podium Cadeaukaart in eigen opmaak. 

• Jullie eigen verkooppagina op Podiumcadeaukaart.nl. 

• Gratis Google AdWords campagne voor jullie verkooppagina. 

• Geen zorgen over handling of extra administratiekosten. 

De voordelen op een rij: 

• Authentiek: een cadeaukaart met het eigen unieke brand. 

• Extra kaartverkoop: cijfers wijzen uit dat de co-branded kaart voor 20% méér wordt 

ingewisseld bij de eigen productie of het eigen podium, dan in het geval van een standaard 

rode Podium Cadeaukaart. 

• Instapmodel: we proberen de kosten en effort voor deelnemers zo laag mogelijk te houden. 

• Herkenbaarheid en betrouwbaarheid: de co-branded cadeaukaart kent dezelfde 

voorwaarden als de reguliere Podium Cadeaukaart. Eén gebruiksstandaard voor de 

consument. 

• Persoonlijk: ideaal in te zetten als geschenk voor (zakelijke) relaties of bij promotionele 

acties.  

• Gemak: geen zorgen om administratie, geen zorgen om fulfilment & verzending. 
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Co-branded en affiliate 
 

Een co-branded cadeaukaart biedt een duidelijk voordeel met het affiliate programma. Naast een 

cadeaukaart in eigen look-en-feel, komt men na het klikken op de banner terecht op een 

gepersonaliseerde landingspagina. Deze pagina ziet er dan als volgt uit: 

 

Banner: 

 
 

Landingspagina: 
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Contact: partners@sptc.nl 030-3078760 
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